
10月16日，仙居县迎晖幼儿园举行“世界粮食日”主题教育活动，让孩子们在参与搬运粮食等趣味游戏中，认识各种粮

食作物，从小树立爱粮、惜粮、节粮的意识。 王华斌 摄

□特约评论员 胡弋弋 杨志文

前不久，农业农村部等十部门联

合发布促进农产品消费实施方案。

这既能点燃市场消费热情，让消费这

架“马车”跑得更快更稳，又能给农业

装上“升级引擎”，让田间地头长出的

作物实实在在充实农民的“钱袋子”。

当前，人们对农产品的要求日益

提高，品质是“土特产”的核心竞争力，

也是消费者的核心诉求。实现农产

品优质优价，前提是“优质”能被清晰

识别、“优价”能让农民受益。这就要

求我们强化品牌建设，让“土特产”有

“名”有“实”。地理标志是农产品的

“金字招牌”，要推动建立“地理标志+

企业品牌”的双层培育体系，对地理标

志产品实行品质分级，让生产者“按质

定价”，消费者“按级购买”。

创新是“土特产”的关键活力源。

这体现在种源研发、种养技术、精深加

工、营销方式等方面的突破上，有创新

才能打开农产品更广阔的消费空

间。同时，安全是“土特产”的基础生

命线。建立严格的质量安全监管体

系，让消费者买得放心、吃得安心，让

农民卖得有底气、增收有保障。

“土特产”虽好，但也怕“巷子

深”。通过促进产供销精准衔接、发

挥电商平台优势、开展产销区域合作

等创新流通端，可以搭建起“线上+

线下”“产区+销区”的立体流通网

络，为“土特产”架起通向大市场的

“高速路”，确保“鲜达舌尖”。近年

来，“村超”“村BA”等乡村赛事走红，

意外带火了当地农特产品，这说明消

费场景的创新能让“土特产”与消费

者产生情感共鸣，进而激发消费欲

望。电子商务、网络直播等新业态已

成为农产品上行的“加速器”，它们不

仅缩短了农产品流通链路，还能增加

销售的互动性和趣味性，借助大数据

实现“以销定产”。

消费的本质是“体验”，“土特产”

的魅力在于其背后的乡土气息、生态

价值、文化故事。通过组织专题科普

宣传、强化品牌引领、推进农文旅融

合、加快内外贸一体化等激活市场

端，可以推动“农业+”的跨界融合，

让消费场景从“买产品”向“享生活”

升级。健康消费让“土特产”有了“附

加值”。将农产品消费与国民健康战

略相结合，可以打开全新的消费空

间。农文旅融合让“土特产”有了“故

事感”。通过打造农文旅综合体，游

客不仅能品尝到地道的“土味”，还能

参与农产品采摘、加工等，提升体验

感和消费欲。内外贸一体化让“土特

产”有了“国际范”。推动农产品走出

国门，不仅能拓展消费市场空间，还

能让世界品尝到中国味道、感受中国

文化。

推动政策落地，才能让“土特产”

行得稳、走得远。增进利益共享，让

农民真正得实惠。创新利益联结机

制，推广“合作社+企业+农户”模式，

让农民分享更多收益。推广“消费者

直连农户”的社区支持农业模式，通

过预付制让农民获得稳定收益，消费

者获得新鲜产品，互惠双赢。拥抱数

字技术，让“土特产”插上“智慧翅

膀”。进一步扩大浙农码覆盖率，让

消费者通过扫码即可查看种植、加

工、流通全链条信息。利用大数据、

人工智能等技术加强消费动态和趋

势分析，帮助农户优化种植结构，避

免“果贱伤农”。同时，让消费者“云

游”产地、“云参与”种植和加工，提升

体验感和互动性。

浙 农 观 察
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““浙浙””产业富民看 里

科技赋能粮油单产提升
——全省粮油作物大面积单产提升现场观摩培训会侧记
□本报记者 丁佳味

眼下，之江大地稻浪翻滚。10月

15 日至 16 日，全省粮油作物大面积

单产提升现场观摩培训会在乐清举

行。一场围绕“粮油单产提升”的实

践探索在田野间展开。

清晨，阳光洒在稻田上，给饱满

的稻穗镀上一层金色光泽。参会人

员先后来到乐清市水稻绿色高产高

效示范点和冬种机播演示现场，近距

离感受科技赋能粮油生产的魅力。

在蒲岐镇娄岙村省级连作晚稻新品

种展示示范点，17个水稻品种在田间

整齐排布，“甬优1540”“乐优966”等

品种长势喜人，稻穗饱满。一旁的晚

稻田里，一台银灰色的油菜精量播种

机正沿着田垄匀速前进，种子精准入

土。“这台机器能一次性完成旋耕、施

肥、开沟、播种、镇压、喷药等工序，1

天能播种 60—70 亩，正常情况下出

苗率可达95%以上，还能精准控制播

种量，比人工省工又省种。”南通山田

农业装备有限公司负责人杨建勇介

绍。

随后，参会人员来到淡溪镇东高

桥村“大麦-稻-稻”吨半粮百亩攻关

方，这里满目金黄，沉甸甸的稻穗压

弯了稻秆。“为保障三熟制高产，我们

在茬口安排、整地施肥上下了功夫。

今年连作晚稻预计 11 月上旬收割，

随后播种大麦。”乐清市宏财水稻专

业合作社负责人赵百贤介绍，“推行

三熟机械化高产高效模式后，亩均年

增产粮食300公斤，今年连作晚稻预

估亩产750公斤左右，一年亩产值近

4000元！”

最后，参会人员来到虹桥镇大仙

垟村省级双季稻百亩高产攻关方。

“这片晚稻种的是‘甬优12’，将在10

月下旬收割。基地采用钵苗基质育

秧技术，配套土壤改良等科学管理措

施，今年晚稻亩产预估可达800公斤

左右，全年亩产远超目标产量。”乐清

市农业农村局种植业技术推广科副

科长薛晓峰介绍。一旁的种粮大户

边拍照边感慨：“这里的土壤改良措

施很有借鉴意义，春节前冬耕施有机

肥，早稻收割后及时翻耕，既提升了

地力，又为下一季作物生长打下基

础。”

除现场观摩外，各地还交流了各

自在推进粮油作物大面积单产提升

上取得的经验。比如武义县以全域

推进水稻机插为抓手，建成6个工厂

化育供秧基地，机插率突破90%，还创

新“摊费入盘”补助模式，使水稻亩均

增产46公斤。乐清市集成推广“集中

育秧+机械插秧”等技术，今年水稻耕

种收综合机械化率达93.9%，打造了6

家现代化农事服务中心，“全托管”“半

托管”服务面积超5万亩。

今年以来，全省上下围绕“稳面

积、增单产”总要求，协同发力，攻坚

克难，在粮油作物大面积单产提升工

作上取得成效。

让“土特产”成为农民增收“金钥匙”
（上接第1版）

桐庐是“中国民营快递之

乡”。该县依托1.8万名桐庐籍

快递人，加快深化“快递回归”战

略。截至目前，已累计招引项目

169个，集聚关联企业385家。今

年1-8月，全县快递关联产业营

收达405亿元，同比增长28.5%。

不仅如此，该县还组建了共同富

裕共建联盟，投资30亿元，建设

20余个乡村文旅项目。

在中通农客数字农业工厂

里，智能化的种植设备让农产品

产量和品质大幅提升；圆通黄金

峡谷项目将自然风光与休闲旅

游相结合，两个项目年销售农副

产品均超亿元，让“快递资源”变

为“富民资本”。

桐庐被誉为“中国最美县

城”。近年来，当地围绕打造杭

州西部消费中心，深化文商旅体

融合发展，逐步打响桐庐旅游、

桐庐民宿、桐庐味道等一系列品

牌。特别是，该县自 2023 年承

办杭州亚运会马术赛事以来，聚

焦赛后利用、马相关产业引育

等，推进农文旅融合发展。马僮

村与开元文旅集团合作，建造

“开元森泊·骑士酒店”；杭州马

术中心引入的汗血马文旅项目

“阿哈尔·捷金牧场”，更是在国

庆期间吸引游客 1 万余人次。

今年 1-8 月，桐庐县游客接待

量、过夜游客增速分别位居杭州

市第二位、第一位，连续 3 年入

围全国县域旅游综合实力百强

县前十。

“住上新房，喝上和县城一

样的自来水，出门能坐公交，这

日子和城里没啥两样！”在桐君

街道浮桥埠安置小区，刚搬新家

的村民方阿姨难掩喜悦。桐庐

县通过空心村整治、中心村集

聚、公寓房安置等模式，持续优

化农民生活生产空间，同时推动

市政环卫、城乡公交、城乡供水、

渣土消纳、垃圾处置、污水治理

等“六个一体化”改革，不断提升

群众获得感、幸福感和安全感。

截至目前，该县累计实施相关项

目 26 个，带动相关村集体经济

年增收287.4万元。

在桐庐，“美丽资源”正加速

转化为“美丽经济”。

□见习记者 金飞

时值深秋，泰顺县罗阳镇南

山岭头的金丝皇菊含苞待放，月

底将迎来盛花期。花农们正忙

着田间管护。浙江山友天然食

品有限公司技术员穿梭在田间

地头，为农户讲解花期管理要

点。“订单早已签好，就等开摘

了！”村民包学应仔细检查花苞

长势，脸上满是期待，“我们只管

把花种好，不用担心销路，有公

司保底收购。”

山友食品公司是一家泰顺

本土企业，其探索的订单农业惠

农之路已走过20多年。该公司

副董事长徐兵说，公司通过与

2000 多 家 农 户 建 立“ 联 户 工

坊”，提供种苗和技术，承诺保底

收购农产品，一次性解决农户

“种什么、怎么种、卖到哪”的顾

虑；还创新“三商一体”模式：线

下布点 76 家门店，线上自建平

台，并进驻淘宝、京东等，把店

商、电商、服务商拧成一股绳，让

产业增效、农户增收。

“我们会根据市场需求调整

品种，去年金丝皇菊的市场反响

一般，今年就将百香菊的种植比

例提上来，谋求更好的销量和收

入。”徐兵介绍道。

同样得益于订单农业模式

的还有桐庐县百江镇联益家庭

农场。该农场负责人表示，通

过订单农业模式，农场与杭州

大隐海纳供应链管理有限公

司、杭州农副产品物流中心建

立合作关系，市场需要什么、农

场就种什么。今年，农场种植

贝贝南瓜、丝瓜、玉米和茄子等

农作物达 250 多亩，产值迈向

百万元大关。同时，农场雇了

30 余名本地村民，去年这些村

民人均增收超 3 万元；农场每

年把 8%的利润分给所在村的

村集体，促进村集体和农民增

收。

订单农业的实践路径并非

千篇一律。眼下正是香榧收获

季，在新昌县小将镇，村民们并

肩坐成一排，指尖一掰一扭，青

壳“咔嚓”裂嘴，饱满的香榧果便

簌簌滚进竹篮。在小将镇，“公

司+基地+农户”的香榧产业发

展模式已日趋成熟。新昌县康

益祺农业发展有限公司是当地

香榧产业的“领头羊”，公司把零

星山地流转整合，统一种植，派

技术员蹲点指导，再通过品牌运

营把香榧卖到全国。村民一边

在基地务工赚薪金，一边以土地

入股分股金。公司相关负责人

俞立清介绍：“目前公司有1500

亩香榧进入集中采摘期，采摘期

将持续近一个月，这段时间每天

用工可达150多名。”

在小将镇，香榧产业已成为

带动低收入农户增收的有力载

体。镇里与县生态林业发展中

心和第三方管护公司联手，由

17 名低收入群众担任护林员，

负责香榧林的管护和巡林工作，

另有20余人作为临时用工随季

上岗。靠管护、巡山两项工作，

人均年增收6000元。

一纸订单，连接着田野与市

场，成为驱动产业升级、促进农

民增收的强力引擎。

一纸订单，
架起农户与市场对接桥梁


