
学成回国，他选择回老家当农民

“出去好好学，回来不要和我们一样再

干农业了。”2008年，林东东带着家人的期

许，坐上了前往英国的飞机。

在英国，林东东注意到，超市里一小袋

橘子的价格折合人民币要一两百元，味道

还没有老家的好吃。“为何英国的水果这么

贵，老家的橘子最贵的一公斤也只能卖到

16元？”林东东开始思考，如何才能让老家

的橘子也卖出好价格。

2010 年，林东东学成归来，想要回乡

“种”橘。“送你出去，就是不想让你当农

民。”这个决定遭到了家人的反对。林东东

很执着：涌泉蜜橘口感好、有规模，应该有

更大的市场。最终，他说服家人，开始跟在

一群橘农后面卖橘子。

2012 年，涌泉蜜橘迎来新的发展机

遇。当时，恰好“褚橙”出圈，林东东发现了

商机，“‘农业+网络’，是一个‘风口’。”于

是，他邀请电商网站的负责人到涌泉试吃

蜜橘。之后，涌泉蜜橘通过北京电商平台

分销，当年共销售了5000箱。

这次试水给了林东东信心，之后，他注

册了“忘不了”淘宝店、天猫旗舰店，网上的

销路也逐渐打开。

“这十年，涌泉蜜橘品牌不断提升，我

们都享受到了品牌的红利。”林东东记得，

之前出去参加展会时，大家只听说黄岩蜜

橘，而今涌泉蜜橘也成了台州农业的一张

“金名片”。

在临海市统一战线开展同心助力共同

富裕“1513”工程中，作为民建临海支部以

及侨界农创客的一分子，林东东发挥自身

优势，与民建临海支部联合建立“合作经济

服务基地”，与市侨联探索搭建“侨爱助富

工坊”，每年为合作社送政策、送点子、送技

术，帮助合作社做强做优，带动周边农户增

收，实现既输血、又造血。

林东东计划花3到5年时间，通过大数

据收集，掌握果园的精品果率情况，再通过

果园阳光、温度等数据，掌握橘子最适宜生

长的温度、湿度等情况，提升橘子的精品果

率，打通产业链条。“现代农业不能纯靠天，

还得靠科学、靠技术。”林东东说，有了技术

支撑，他们就可以给更多的农户提供支持。

在临海，不止涌泉镇农户种植橘子，还

有不少乡镇农户也种植橘子，河头镇上湾

村就是其中之一。每年，该村大约出产300

万公斤橘子。在临海市农业农村局的牵线

搭桥下，合作社与上湾村建立了结对联

系。他们从种植开始指导，提升橘子的精

品率。待到上市期，橘子由合作社统一收

购，在分选中心将橘子按糖度等分出不同

等级。“以前橘子平均每公斤卖3到4元，如

果每公斤价格提高1元，一年就能增收300

万元。”林东东说，上湾村只是一个试点，接

下来可以在临海推广，让更多的农户增收，

实现共同富裕。

钱袋子鼓起来后，越来越多的年轻人

选择回到涌泉。“只有收入增加，年轻人才

愿意回到乡村，乡村才能留得住人。”林东

东说。

对于未来，林东东充满期待。

施亚萍 杨梦倩

结对试点，让更多乡村搭上“共富车”

在四明山腹地，生长着

中华蜜蜂最好的蜂种之一

——四明中蜂。近日，在全

国首个生物多样性友好乡镇

试点建设地——宁波市海曙

区龙观乡，宁波市易乐达农

业科技有限公司与龙峰村等

5 个村签订了蜂产业合作协

议，将在这些村发展蜜蜂产

业，带动村民增收致富。

易乐达公司负责人张海

红坦言，她是被蜜蜂精神与

龙观乡的美丽生态吸引来

的，而全力打造四明中蜂产

业，则源于一直以来坚持的

健康生活理念和保护生态环

境的初心。

从小生活在宁波城郊的

张海红说，对蜜蜂的最初记

忆是在童年，那时周边有很

多农田，每年油菜花开时，蜜

蜂在花间采蜜，这一美好场

景一直铭刻在她记忆中。“4

年前，我和一位长辈一起，在

庭院中试着养殖了一箱蜜蜂

后，本来害怕蜜蜂的我对蜜

蜂没了恐惧感。”张海红说，

在看了蜜蜂从采蜜到酿蜜的

全过程，并收获原生态的蜂

蜜后，她深刻感受到环境对

蜜蜂生存的重要性，而强壮

的蜜蜂能产出优质蜂蜜，为

人类提供安全健康的蜂产

品，“从那时起，我就开始关

注这一产业”。

张海红开始从网络上、

书籍中汲取和蜜蜂产业有关

的知识，并想方设法寻找有关专业人士，

拜访各地蜂产业专家。她了解到，中华蜜

蜂是我国宝贵的蜂种资源及优良的育种

素材，“其优势是可以定点养殖，利用少量

的劳动力和自然界蜜源植物资源，就能产

出营养健康的蜂蜜，不占农田，被誉为‘空

中生态农业’。”

在认识到蜜蜂的生态价值和社会价

值后，张海红坚定了投身这一产业的决

心。曾经在制造业、休闲文旅业等行业耕

耘的她，毅然辞去安逸的工作，再次创业，

全身心投入养蜂行业。

2020年，张海红开始在四明山中寻找

理想的热土，致力打造四明中蜂产业全产

业链。经过多次实地考察，2021 年，她带

着团队来到生态环境优美的龙观乡龙峰

村，在半山自然村建立了中华蜜蜂养殖孵

化科普基地。

“一年来，公司持续进行四明中蜂的

遴选培优工作，同时为周边条件较差的

养蜂人更换了优质的蜂箱，还邀请专家

对30箱以上的养蜂大户进行现场指导和

培训，规范养殖技术。”张海红介绍，习惯

传统“土方法”的蜂农在科学养蜂方法的

指导下，蜜蜂质量更好了，蜂蜜产量更高

了，收入也增加了。

打造蜜蜂产业全产业链的行动也正

在全力推进中。张海红和团队打算建设

数字化智能化养殖场和中蜂种蜂繁育

场，以“公司＋基地＋农户”的模式发展

中蜂养殖产业；同时打造“甬蜜”品牌，推

出蜂蜜酒、蜂蜜醋、蜂蜜饮料、蜂蜜糕点

等产品；还将依托龙峰村自然环境优势，

打造“一村一品”蜜蜂文化，将蜜源地建

设与康养基地造景相结合，开展以“保护

生态、保护中蜂”为主题的农旅研学文化

活动，推进农旅康养文化一体化发展，以

带动周边餐饮、住宿等产业发展。

张海红说，希望通过努力，最终实现

生态保护和产业质量提升，带动村集体经

济和村民增收，助力乡村振兴和共同富

裕。 陈朝霞 孙勇 李园

林东东:数字农业让涌泉蜜橘甜“出圈”
6月的临海涌泉，缀满枝头的是一颗颗珍珠大小的小橘子。“现在正是施肥期，今年天气多变，估计会对橘子产量带来影

响。”浙江忘不了柑橘专业合作社理事长林东东说。

“子承父业”，从事柑橘行业十多年来，林东东这位拥有1000来亩种植基地的“橘二代”，已慢慢改变了父辈们的柑橘经

营之道。从传统农业到数字农业，从线下销售到线上销售，林东东走出的新路子，正带动更多的农户实现增收致富。

2015 年，涌泉镇成立了临海市首家镇

级电商协会，林东东任会长。

借用涌泉中学的电脑房，当年暑假首

期培训班启动，55家蜜橘合作社和部分橘

农开启了电商之路。

越来越多的涌泉蜜橘在网上销售。林

东东代表电商协会和物流公司谈判，快递费

用打8折；带着大家研究改进包装方式，避免

了橘子压伤等问题……品质好了，物流顺

了，涌泉蜜橘的电商之路一下就打开了。目

前涌泉镇拥有网店500余家、电商从业人员

5000余人，蜜橘电商年销售额近4亿元。

同时，临海市委统战部发挥新的社会

阶层人士“聚沙成塔”的集聚效应，汇聚共

富实践新动能。借助“社联共富空间”开设

的“爱心助农直播间”，林东东等社联会成

员帮助农户从单一的线上店铺销售拓宽到

直播带货。去年，浙江忘不了柑橘专业合

作社投资5800万元，启动建设数字分选中

心，这也是华东地区规模最大、技术最先进

的柑橘数字化采后处理服务中心。

在分级处理服务中心，可以看到机器

设备整齐摆放着。机器里装有摄像机，就

像给人拍CT一样，根据果径、果皮色度、光

洁度、糖度等8个指标进行检测，再输送到

33个等级出口里面。“数字赋能后，分拣速

度快了，品控更严谨。”林东东说，每年可分

选水果1.5万吨，比人工选果效率高5倍，可

以带动当地近2万亩柑橘基地增值。

品质有了保障，价格自然提升了。从

以前的卖统货几元一公斤，到如今的分级

果品卖 20 到 120 元一公斤，橘农的收入也

增加了。

“触网”出圈，涌泉蜜橘卖出好价钿

日前，在玉环市坎门

街道黄门海域，当地生蚝

养殖户陈高文（左）和弟弟

一起采收成熟的生蚝。陈

高文在乐清湾茅蜒岛海域

和坎门黄门海域养殖生蚝

共 400 多亩，这次收获的

生蚝是去年 5 月放的苗，

由于养殖水域水质好，又

没有遇上强台风，加上管

理得当，生蚝获得大丰收，

预估亩产可达 4 吨，批发

价每公斤 16 元，扣除苗

种、人工等成本，经济效益

可观。
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