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青出于蓝而胜于蓝。

从原先的垂丝海棠间套

种到大规模种植，从露天种

植到大棚种植为主，文武苗

木专业合作社的草类种植面

积越来越大，种植技术越来

越先进，市场占有率也越来

越高。

朱文武曾经去参观学习过

的种植基地，比如省内萧山的

以及广东、江苏等省的，现在都

反过来向他“取经”了。

2019年正月，朱文武在金

华苗木市场设立了批发点，在

萧山苗木市场和常州苗木市场

也租了门面。当年，他的合作

社草类植物销售量达到1000

万公斤。

“金华有个客户，以为萧山

苗木市场的矮麦冬批发价格会

便宜一点，跑过去一了解，市场

里的矮麦冬也是我的。他佩服

地对我说，以后都在金华批发，

也不东奔西走了。”说起这件

事，朱文武笑了。

让客户佩服的，不仅仅是

草类植物的市场占有率，还有

朱文武的诚信经营。

草类植物市场价格波动

大，有时客户采购时价格低，朱

文武出货时价格涨了。遇到这

种情况，朱文武没有二话，照样

按订购价格供应。有合同的如

此，即使只是口头协议，也毫不

含糊。

与此同时，他还提供“额外

服务”。凡是在他这里批发草

类植物的，他都毫无保留地将

养护技术传授给客户。“这在苗

木界是没有先例的，也是客户

对我最为肯定的地方。”

蒋虎雄

秋高气爽，宁波市海曙区鄞

江镇欢田家庭农场负责人田海

波沉浸在丰收的喜悦中。今年

5月投放的109亩稻田澳洲小

青龙养殖示范基地如今迎来了

收获季，纷至沓来的“回头客”，

让此前从未涉足水产养殖的田

海波欣喜不已。

2007年大学毕业后，田海

波做过设计和外贸工作。2011

年，看到当时浙贝母市场行情不

错，他毅然回到鄞江镇老家当农

民，种起了贝母，这一种便是8

年。

投身养殖业，源自去年海曙

区农业农村局和浙江万里学院

商学院合作开办的培训班。“当

时，我前往嘉兴、湖州、丽水等地

参观‘稻鱼共养’项目，对此产生

了浓厚兴趣。”田海波说，正巧海

曙区农技站将澳洲小青龙作为

“稻鱼共养”主要推广品种，他又

报名前往浙江省淡水水产研究

所综合试验基地考察，深入学习

澳洲小青龙的育苗、养殖以及越

冬培育等知识。

去年年底，田海波投入约

100万元，开垦了8块稻田，为

满足澳洲小青龙育苗对养殖用

水的较高要求，还新建了8个温

室大棚、1个净水池，开始育苗。

让田海波没想到的是，今年

4月，一场大风吹倒了农场内还

未加固完成的温室大棚，澳洲小

青龙的育苗基地近乎“全军覆

没”，这让他有了放弃的念头。

“育苗基地受损，不仅导致幼苗

投放时间延后，而且规格、产量

也会受到影响。”田海波说，经过

一个晚上的思考，他安慰自己，

创业开局不利不能成为自己放

弃的理由，“大不了失败了，再回

到老本行种田去。”

今年5月初，田海波往稻田

里投入22万尾澳洲小青龙，正式

建立了109亩稻虾共生示范基

地。“澳洲小青龙口感Q弹爽嫩，

要养好，关键在于水质控制。另

外，饲料也很重要。”田海波主动

请教省、市专家，积累了不少经

验，“饲料方面，除了使用菜籽饼

外，我采纳了技术人员的建议，

每三四天投入新鲜带鱼、鲳鱼等

动物性饲料，给稻田里的澳洲小

青龙‘加餐’；每个星期再喂食胡

萝卜丝，补充维生素等营养。”

功夫不负有心人。9月底，

田海波农场的澳洲小青龙单只

平均重量达到81克，在海曙区6

家示范基地评比中位列第一。

田海波介绍，“纯天然绿色无公

害”是澳洲小青龙的一大亮点。

稻田套养澳洲小青龙后，一般用

有机肥、菜籽饼等代替普通化肥

为水稻提供养分，同时，有机肥

成为澳洲小青龙的饲料；而澳洲

小青龙的排泄物又能为水稻提

供养分，形成生态系统循环。在

稻田防虫害方面，所有试验田采

用物理防治方法，避免打农药影

响虾苗、水稻及水质。

“目前，我们已销售了1800

盒澳洲小青龙的礼盒，顾客口碑

好，市场反响不错。”田海波算了

一笔账，“澳洲小青龙平均亩产

约75公斤，每亩收入1万元左

右，过阵子晚稻收获，还将获得

一笔收入。”

田海波表示，试验田的成功

保证了创收，同时也提升了周边

种植户对于稻虾共生种养的兴

趣。近年来，随着农业劳动力、

土地租赁、物资成本的提高，单

纯种粮农户收益下降，“稻鱼共

养”成为打破这一僵局的尝试，

“我会和周边农户一起优化技

术，让明年秋季的澳州小青龙产

销再上一个新台阶。”

陈朝霞 张昊桦 厉迪桑

9个基地种草1500多亩，带动600多农村劳动力就业

“草头王”朱文武的苗木江湖

朱文武（右）在白塔枫树桥种植基地查看矮麦冬长势。（资料图片）

朱文武总给人风尘仆仆的感觉。

去年在金华苗木市场设立批发点后，他金华、仙居两头跑，忙得不亦乐

乎。他的苗木专业合作社是仙居县苗木协会的会长单位，这个批发点也成了

仙居苗木走向市场的一个重要窗口。

朱文武被业内誉为“草头王”。他的合作社目前拥有9个基地，种植矮麦

冬等草类植物1500余亩，种植面积在全国同行中位居前茅，带动了基地周边

600多农民就业。

天道酬勤

朱文武的会客室墙上，有

幅“天道酬勤”书法作品。这是

他种草小有名堂后，专程爬上

村后的景星岩，请山上寺院里

的大师写的。

1974 年出生的朱文武解

释，这是他认定的人生哲理。

“没有人会随随便便成功，机会

总是垂青肯奋斗、能吃苦的

人。”

他做过小吃，开过饭店，也

批发过冷冻食品，走南闯北赚

了不少钱。在苗木之乡宁波奉

化开饭店时，他结识了当地几

位种苗木的朋友。交往中，他

敏锐地发现，种苗木市场前景

好。

2006年，朱文武回到老家

仙居县白塔镇东村，在邻近的

两个村子租了100亩地，种植

造型罗汉松，自此搏击苗木“江

湖”，再未离开。

次年，他又租地种了10万

株茶花。两年后，继续扩大规

模，种了10万株垂丝海棠。

种植造型罗汉松等苗木周

期长、资金投入大，短时间没有

产出。朱文武边到各地同行处

学习种植技术，边了解苗木市

场发展态势，最终把目光瞄向

了矮麦冬等草类植物。

矮麦冬等草类植物的生长

周期短，一般一年半至两年就

能销售，资金回笼快。朱文武

开始尝试在垂丝海棠基地里套

种矮麦冬。

这一种，就上了“瘾”。矮麦

冬等草类植物在市场上很畅销，

朱文武不断扩大种植规模，直至

成为业内响当当的“草头王”。

厚积薄发

朱文武相信厚积薄发。

2014年，他与朋友合伙，成

立仙居县文武苗木专业合作

社。之后，合作社申办了林木

种子经营许可证，发展走上了

正轨。

100亩，200亩，500亩……

眼下，合作社在白塔、埠头、双

庙、淡竹等乡镇已有9个种植基

地，其中矮麦冬、金边麦冬、阔

叶麦冬等草类种植面积达1500

余亩。

草类市场价格波动大，以

矮麦冬为例，最高时达到每

公斤 13 元，最低时每公斤 3

元。对小规模的苗木合作社来

说，一次降价就可能是灭顶之

灾。

“做大规模，才有市场话语

权。”朱文武说，这么多年来，他

一心一意，滚动投入，做到了足

以坦然面对价格波动。

在自己笑傲草类种植江湖

的同时，担任村文书的朱文武

最感欣慰的事，莫过于带动了

农村劳动力就业。

矮麦冬等种植、养护、管

理、拔草等，都需要雇用大量人

工。“女的每日八九十元，男的

每日130元至150元，9个基地

至少解决了600个农村富余劳

动力的就业问题，人均年收入1

万至2万元。”

诚信为本

田海波：让澳洲小青龙落户海曙稻田

田海波养殖的稻田澳洲小青龙迎来收获季田海波养殖的稻田澳洲小青龙迎来收获季。。


